2023

LA ENSENANZA COMO LIDERAZGO COLECTIVO

Un marco de referencia para cultivar el liderazgo estudiantil en pos de un futuro mejor

Exploraciéon de los beneficios y los costos de la lente
En este ejercicio, exploramos los beneficios y los costos de los dos extremos de un espectro relacionado con esta lente.

PROPOSITO LENTES ESTRATEGIAS RESULTADOS 1. Sideseas participar en este
ejercicio, haz una copiade la
tabla de la diapositiva 2.

AMAR Y CONECTAR BIENESTAR
. CONECTIVIDAD 2. Antesderesponder las
ESTUDIANTES CONCIENCIA preguntas de la diapositiva 3,

COMO LIDERES DE AUTONOMIA ,

UN FUTURO MEJOR B OMINIO témate un momento para hacer
EN BENEFICIO PROPIO, una lista de los beneficios y los
DE SUS COMUNIDADES

Y DE TODAS LAS : ; FACILITAR Y DESAFIAR costos de estar en cada extremo

PERSONAS del espectro.

REFLEXIONAR Y CRECER
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Exploracion de los beneficios y los costos de la lente

* (Tu respuesta aqui)

Estudiantes como envases
Veo al estudiantado en una actitud pasiva, como
«envases» vacios que debo llenar con mis

conocimientos y habilidades y los de mis colegas.

* (Tu respuesta aqui)

Beneficios

@

Costos

* (Tu respuesta aqui)

Estudiantes como lideres
Veo a mis estudiantes como personas integras e
inteligentes que son capaces de construir su vida e
influir en el mundo a su alrededor.

* (Tu respuesta aqui)
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1. ;Cuales son los beneficios y los costos del lugar en el que suelo encontrarme en el espectro?

(Tu respuesta aqui)

2. ;:De qué manera estos beneficios y estos costos determinan mis acciones con mis estudiantes?

(Tu respuesta aqui)
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